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Antecedentes del cliente

Resumen de lasesionde 1. asesoria en la formulacion de plan de negocios Fondo Emprender.

asesoria
Se realiza la reunion presencial en las instalaciones del centro de desarrollo empresarial, previa concertacion con el emprendedor, iniciamos la
asesoria haciendo una revision del formato de plan de negocios en archivo de word en donde el emprendedor va a desarrollar la formulacion del
plan de negocios de acuerdo con las recomendaciones que se vayan dando en cada uno de los encuentros y observaciones que resulten de las
revisiones que se hagan de los avances del documento, procedemos a explicar al emprendedor los puntos 1, 2, 3y 4 respectivamente del formato
de plan de negocios, los cuales debieron ser desarrollados de acuerdo con las explicaciones y observaciones realizadas en el ultimo encuentro, estos
puntos son los siguientes:
- ;Quién es el protagonista?
- Identificacion de las necesidades del cliente,
- Oportunidad de mercados.
- Andlisis de la competencia.
En el primer punto se realizan observaciones debido a que se logran evidenciar falencias en la segmentacion del mercado, asi mismo, la justificacion
no se encuentra bien descrita, por lo cual se realizan observaciones en este punto para que el emprendedor pueda corregir y ajustar de acuerdo con
lo solicitado,
En el item de necesidades del mercado, se explica al emprendedor que en este debe estar descrito de forma clara y precisa las necesidades del
dliente, que son aquellos identificados en el cuadro del protagonista, se le dieron ejemplos para una mayor comprension de esto y pueda
desarrollar de forma correcta este punto.
Se revisa el item de oportunidad de mercado, el cual es el que se debe desarrollar a mayor profundidad por la importancia que este tiene en la
evaluacion, ya que en este punto se debe explicar detalladamente el crecimiento del sector econdmico en el cual se encuentro el proyecto, la
actividad econdmica, asi mismo se explica al emprendedor que en este punto se debe dejar clara la innovacion o factor diferencial, asi como la
identificacion de la competencia y realizar un analisis de esta, las necesidades del cliente, que buscan y donde y con quien estan resolviendo esa
necesidad.
En este mismo item el emprendedor debera identificar las barreras de entrada al mercado y las estrategias que implementara para mitigar estas,
igualmente se deben registrar las diferentes estrategias a implementar para dar a conocer la empresa como las estrategias de comercializacion,
estrategias de distribucion, estrategias de promocion, mencionar como se enmarca el proyecto en el plan de desarrollo municipal, y en el plan de
desarrollo nacional
En el punto de 4 de anlisis de la competencia, el emprendedor debe identificar su competencia directa o indirecta, aquellos que venden productos
iguales al suyo a que suplen la misma necesidad de sus clientes, asi mismo debe detallar cuales son las debilidades y fortalezas de esa competencia,
es importante hacer un buen andlisis de la competencia lo cual va a permitir a la emprendedora conocer un poco més de lo que se ofrece
actualmente en el mercado y la forma en que puede diferenciarse de esto que actualmente se ofrece.
Teniendo en cuenta las explicaciones dadas, se envia nuevamente el formato de plan de negocios con los apuntes correspondientes de trabajo al
correo electronico del emprendedor,

Se brindo asesoria en la formulacién de plan de negocios Fondo Emprender, se realizé explicacion al emprendedor de los puntos a trabajar y se
hizo revisién de avance enviado por el emprendedor y se dan indicaciones claras y especificas para hacer las correcciones correspondientes al
trabajo desarrollado.
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